
 

 

 

 

Das sind wir: 

 

Die Cybertrading GmbH handelt seit 2007 

international mit IT-Hardware von führenden 

Herstellern wie Cisco Systems, HP/3COM, 

Juniper uvm. Von der Dynamik der IT-Branche 

getrieben, wachsen wir stetig und sind 

regelmäßig auf der Suche nach weiteren 

professionellen Teamplayern, die mit uns die 

Zukunft gestalten wollen und die eine 

unternehmerische Herausforderung reizt. 

 

 

Welche Aufgaben erwarten Sie: 

 

• Sie betreuen unsere Kunden und sind maßgeblich für 

die nachhaltige Entwicklung der Kundenbeziehungen 

verantwortlich. 

• Sie bearbeiten eingehende Kundenanfragen und 

identifizieren sowie realisieren die optimalen 

Möglichkeiten für den Kunden. 

• Sie führen auftragsbezogene Angebots- und Preis-

kalkulationen durch. 

• Sie sind verantwortlich für die stetige Pflege und 

Weiterentwicklung Ihres Portfolios.  

• Sie beobachten die Entwicklung des Marktes und 

reagieren auf Veränderungen und Tendenzen. 

Was wir Ihnen bieten: 

 

✓ Regional überdurchschnittliches Gehalt 

✓ Flexibles Arbeitszeitmodell 

✓ Betriebliche Altersvorsorge 

✓ Dynamisches Team und familiäres 

Arbeitsumfeld 

✓ Hochwertige Büroausstattung und 

innovative Arbeitsatmosphäre 

✓ Kurze Kommunikationswege 

✓ Volle Unterstützung in Ihrer persönlichen 

Entwicklung 

Was wir von Ihnen erwarten: 

 

▪ Sie besitzen eine kaufmännische Ausbildung oder 

idealerweise ein abgeschlossenes Studium im 

betriebswirtschaftlichen Bereich. 

▪ Sie konnten bereits erste Erfahrungen im Vertrieb 

sammeln und verfügen über ein grundlegendes 

technisches Verständnis.  

▪ Kommunikationsstärke und Verhandlungsgeschick 

zählen zu Ihren Stärken. 

▪ Sie arbeiten service- und dienstleistungsorientiert und 

haben Freude im Umgang mit Menschen. 

▪ Sie verfügen über Grundkenntnisse der englischen 

Sprache in Wort und Schrift und sind mit den gängigen 

Office-Programmen vertraut.  

IT Begeisterung 
Flexibilität 

Service 

Haben wir Ihr Interesse geweckt? 

Wir freuen uns auf Ihre vollständige Bewerbung unter Angabe Ihres frühesten Eintrittsdatums und Ihrer 

Gehaltsvorstellung. Bitte nutzen Sie hierfür unser Bewerberformular oder schicken Sie Ihre Unterlagen per E-Mail 

an: 
 

Stephanie van Olphen - s.vanolphen@cybertrading.de 

Wir suchen Sie als: Sales Manager/in 


